CAP Primeur

RNCP 37604

Véritable vendeur spécialisé, le primeur accueille et conseille les clients gr&ce a une connaissance
précise des variétés et de la saisonnalité des produits. Il fransmet sa passion et son savoir-faire et, en
tant que commerce de proximité, il entretient des liens avec les clients.

Admission

En 1 an (niveau 3 requis) ou 2 ans

= &
(déterminé suite a test et entrefien) \-

Candidature Formation
Sessjpn de recruie!'neni T un ’rgs’r de en alferncmc:e
positfionnement puis un entretien de

motivation

e 12 ou 24 mois (sous conditions)

Entre prise e Rythme 1sem CFA/3sem entireprise
Hacadémie s'engage & placer 100% ,
de ses alternants chez ses partenaires * Renirée en septembre

Préinscription sur

 'www.retailacademie.fr



Le programme

Enseignements Généraux Enseignements Pros
e Prévention, Sécurité et Environnement e Approvisionnement, stockage des fruits
e Francais et légumes
e Histoire - Géographie e Préparation des fruits et légumes
e Enseignement Moral et Civique e Mise en valeur des fruits et légumes
e Langue vivante 1 : Anglais e Vente des fruits ef légumes
e Mathématiques e Suivi individualisé
e Sciences physiques - Chimie e Consolidation et accompagnement
e Education Physique ef Sportive au choix d'orientation

Poursuite d’études possible !

A la fin de votre cursus, vous pouvez choisir d'aller plus loin et de poursuivre vers un Bac Pro.
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CAP Primeur BAC PRO MCV
Option A

&

Notre établissement
accueille tout public
en situation de handicap

» Le diplome

Le CAP Primeur forme des professionnels capables de selectionner,
acheter et vendre des fruits et [égumes de qualité.

Il vise surtout & développer des compétences en gestion des stocks,
présentation des produits et conseil a la clientéle, tout en valorisant
les circuits courts et les prafiques respectueuses de |'environnement.

A travers une formation pratique et théorique, ce diplébme prépare les
futurs primeurs a exercer leur méftier avec passion et expertise.

Tout est 1a, il ne manque plus que toi ! ’ ’
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